
ری ایران  مؤسسه عالی آموزش بانکدا

 مدیریت آموزش حرفه ای

    
  
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 

  
 
 
  
 

 
 
 
 

 باشد.خدمات بانکی در سطوح پیشرفته میهای فروش ن دوره به منظور آشنایی با مهارتای

 

 باشد:برگزاری این دوره به شرح ذیل می هدف از

 های فروشا مفهوم فروش و روند تکاملی بینشآشنایی ب 

 آشنایی با فرایند قدم به قدم فروش 

 های فروشندگان خدماتآشنای با مهارت 

 

 ساعت 16

   دوره معرفی  

 

 وزشیآم دوره

 یخدمات بانکهای فروش مهارت

 در سطح شعب 

 

 مخاطبین:

 رؤسا و معاونین شعب

صندوق و ونین دوایر رؤسا و معا 

 اعتباری شعب

 متصدیان بانکی

  

 

 :پیش نیاز

 نیازفاقد پیش

 :یادگیری  طراحی شده برای

 های فروشمفهوم فروش و روند تکاملی بینش 

 آماده شدن برای فروش 

 ها به مشتریان بانکیفروش راه حل 

  بانکیتجزیه و تحلیل رفتار خرید مشتریان خرد 

 (سازگاری و خاتمه دادن به فروش -کشف -افتتاح) فرآیند قدم به قدم فروش 

 های فروشندگان خدماتمهارت 

 جلب وفاداری مشتری 

 

 

 195آدرس: خیابان پاسداران، سه راه ضرابخانه، پلاک 

www.ibi.ac.ir 
 

 مدرس دوره:   

 (بازاریابی بین المللگرایش )دکترای مدیریت بازرگانی 

 20  سال سابقه تدریس در دانشگاه، بانک و اتاق بازرگانی و صنایع و

 معادن ایران

 مؤلف مقالات و کتب متعدد  

 

راجعه م لیآدرس ذ به ( یانام به پرتال موسسه )آموزش حرفهثبت یبراشرایط ثبت نام: 

 .شود

https://ideh.ibi.ac.ir/IdeaPortal 
 به صورت خالص ریال 32.000.000:  به ازای هر نفر هدورهزینه 

  .نامه می باشدگواهیصدور آموزشی و  محتوایهزینه دوره شامل 

 29959279-29959280شماره تماس: 

 22846899دورنگار: 

 prof.training@ibi.ac.ir   ایمیل:

 آنلاین

 1404 وریشهر 4مرداد و  28و  21، 14: تاریخ برگزاری

  18 یال 14 ساعت
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